Especialista Diagnóstico Molecular
NIMGenetics  Madrid, Comunidad de Madrid, España
NIMGenetics es una multinacional biotecnológica privada española especializada en el diseño y comercialización de productos y servicios de diagnóstico clínico genético. Con presencia en España, Portugal, México y Brasil, desarrollamos productos genómicos exclusivos, basándonos fundamentalmente en dos tecnologías de microarrays y secuenciación masiva. En el sector del diagnóstico clínico, NIMGenetics se posiciona en el mercado nacional, como una empresa consolidada que destaca por el alto nivel de conocimiento de su equipo humano: Profesionales con un gran nivel de cualificación y experiencia, centrados en el Foco al paciente que aplican los últimos diseños y recursos propios dentro de la visión clínica.

Actualmente buscamos un Especialista de Producto de I+D en el área de Diagnóstico Molecular

¿EN QUÉ NOS PUEDES AYUDAR?

Su misión consiste en ser el responsable del área de investigación del departamento comercial y de marketing, tanto estratégica como operacional, diseñando y desarrollando las estrategias de negocio apropiadas para su implementación en los centros de investigación, junto con el gerente de ventas nacional y el director comercial y de marketing. Apoyará en el mercado a los delegados comerciales si fuera necesario en la investigación relacionada a Hospitales Clínicos. 

¿EN QUÉ CONSISTIRÍA TU DÍA A DÍA?

· Responsable de los contactos a nivel gerencias, direcciones de direcciones médicas de los Hospitales y centros de investigación y así como de los especialistas de los Hospitales.
· Responsable de la venta directa en los clientes de I+D asignados a su territorio, con atención clave y prioritaria a los institutos o centros de investigación de Madrid y Barcelona.
· Dar apoyo en el mercado al equipo de ventas, en gestiones de promoción, negociación y cierre de programaciones clave en cuentas de I+D en el ámbito hospitalario.
· Hacerse cargo de las presentaciones técnicas a los clientes que seleccione como estratégicos en su mercado.
· Junto con el gerente de ventas, coordinara los Congresos adecuados a su negocio a fin de asistir a los mismos, con stand o bien con algún tipo de colaboración que potencie la promoción de NIMGenetics en ese sector.
· Trabajar de manera coordinada con el gerente de ventas nacional en las operaciones de I+D clínico que se pudiesen detectar en los hospitales de la red nacional e Iberia.
· Tendrá responsabilidad en toda la documentación bibliográfica de sus productos, y coordinará con el gerente de ventas el archivo de artículos y trabajos de manera adecuada, informando puntualmente y documentando el material relevante al objeto de archivo.
· Desarrollar junto con el director comercial y de marketing y el gerente de ventas, las herramientas de ventas adecuadas a su mercado.
· Utilizar de manera sistemática el CRM del departamento comercial y de marketing, para reportar y recoger toda la información relevante del mercado de I+D.
· Asistirá a la reunión anual de ventas de la compañía, así como a las reuniones de formación, revisión de ventas, etc., que se pudiesen convocar, tanto de manera presencial como de manera telemática.
· Preparar junto con el departamento médico, técnico, científico e innovación y comercial y de marketing, las visitas de clientes clave al laboratorio.

REQUISITOS MÍNIMOS:

· Licenciatura en Ciencias de la Salud. Se valorará estar en posesión de un doctorado en genética/Deseable Master especialización
· Imprescindibles conocimientos en Genética Clínica y Diagnóstico molecular.
· Experiencia mínima de 3 años en ventas en el sector del Diagnóstico molecular
· Introducción acreditada con centros de investigación y médicos especialistas.
· Formación en técnicas de negociación y ventas.
· Nivel de inglés alto C1. Nivel alto paquete Microsoft Office
Se precisa: Residencia en Madrid .Disponibilidad para viajar 60% de su tiempo de trabajo.

Si te unes a nosotros te ofrecemos:
· Contrato indefinido.
· Atractivo Salario competitivo+ Atractivo Incentivo anual
· Vehículo de compañía
· 27 días laborales de vacaciones. Horario flexible. Viernes tarde libre.
· Retribución flexible
· Seguro médico privado y otros beneficios sociales
¡TE BUSCAMOS! Nos encantaría conocerte y contarte en detalle nuestros valores y nuestra misión. 
Por favor, enviamos tu Cv a emartin@nimgenetics.com

